2018第十二届军工行业生产制造技术与工艺创新研讨会
招商方案
一、战略合作伙伴（独家）
支持费用：50万元人民币
（一）宣传部分
1．授予国家国防科工局“2018第十二届军工行业生产制造技术与工艺创新研讨会”战略合作伙伴支持单位，颁发荣誉证书。享受独家支持单位荣誉和权利。
2．在会场主题背景墙上标注“战略合作伙伴***单位”名称及LOGO；
3．会前及休息时段播放单位宣传片视屏（自制，时间为3分钟）；
4．论坛上做30分钟主题发言。内容可涉及项目路演、新产品新技术推介、新工艺开发应用或其市场前景分析； 
5．会场外展区设3m×3m展台，可做产品演示或用户体验活动； 
6．在《论文集》上提供菲一跨页彩色广告（自行设计）；
7．会议资料袋中可放置单位的宣传资料；
（二）服务部分
8．市场需求咨询。主要包括市场评估、技术分析、市场准入、竞争性采购等专项对接，以及已参军的企业如何拓宽军（工）方市场？

9．科研院所预可研重大专项咨询。咨询重大专项预研过程中迫切的、急需的难以解决的问题或疑惑，同时为申报二次预研科研项目提供专项支持服务；
10．提供金融服务。供应链金融，包括企业融资并购、上市、票转信、保理等金融服务；
11．为各企业获取政府扶持资金提供咨询服务。
12．安排出席领导前排嘉宾区就坐；

13．安排2位参会代表参加大会领导宴会，单独交流汇报。
二、重要合作伙伴（仅2家）
支持费用：30万元人民币

（一）宣传部分

1．授予国家国防科工局“2018第十二届军工行业生产制造技术与工艺创新研讨会”重要合作伙伴支持单位，颁发荣誉证书。

2．在会场主题背景墙上标注“重要合作伙伴***单位”名称及LOGO； 

3．论坛上做20分钟主题发言。内容可涉及项目路演、新产品新技术推介、新工艺开发应用或其市场前景分析；

4．会场外展区设3m×3m展台，可做产品演示或用户体验活动；

5．会议资料袋中可放置单位的宣传资料； 

（二）服务部分

6．市场需求咨询。主要包括市场评估、技术分析、市场准入、竞争性采购等专项对接，以及已参军的企业如何拓宽军（工）方市场？
7．科研院所预可研重大专项咨询。咨询重大专项预研过程中迫切的、急需的难以解决的问题或疑惑，同时为申报二次预研科研项目提供专项支持服务；
8．安排出席领导前排嘉宾区就坐； 

9．安排1位参会代表参加大会领导宴会，单独交流汇报。
三、新型合作伙伴
支持费用：10 万元人民币
（一）宣传部分

1．授予国家国防科工局“2018第十二届军工行业生产制造技术与工艺创新研讨会”新型合作伙伴支持单位，颁发荣誉证书。

2．在会场主题背景墙上标注“新型合作伙伴***单位”名称及LOGO； 

3．论坛上做20分钟主题发言。内容可涉及项目路演、新产品新技术推介、新工艺开发应用或其市场前景分析；

4．会议资料袋中可放置单位的宣传资料； 

（二）服务部分

5．市场需求咨询。主要包括市场评估、技术分析、市场准入、竞争性采购等专项对接，以及已参军的企业如何拓宽军（工）方市场？ 

6．安排出席领导前排嘉宾区就坐；
7．安排1位参会代表参加大会领导宴会，单独交流汇报。
四、展位：40000元/个 
1．标展3m×3m展位一个；

2．易拉宝摆放；

3．演讲或发言时间30分钟；

4．论文集上提供插页跨页彩色广告（自行设计）；
5．企业资料放入会议资料袋中；
6．会后提供参会代表名录

五、空地展位  1600元/平米（36 平米起租）
空地展位不带任何展架及设施，参展商可自行安排特殊搭建或委托组委会进行搭建，费用自理。

六、易拉宝单独摆放    5000元/个

1．摆放一个易拉宝；
2．资料放入会议资料袋中；
3. 会后提供参会代表名录。
七、礼品赞助或其它赞助另议
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